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Neue Kunden - Neue Wege

Den Kundenwtinschen einen Schritt voraus

Sie haben in ihrem Vertriebsleben schon
alles gesehen? Sie haben jede Situation
im Griff? Das ist gut.

Jedoch jeder weif3, dass sich alles im FluB
befindet. Stillstand bedeutet Riickschritt.
Jede Zeit bringt neue Ideen mit sich.

Wer sich hier verschlieBt, hat schon
abgeschlossen.

Das trifft sicherlich nicht auf Sie zu, sonst

Stets einen Schritt voraus

Top Training flr stetige Innovation

Das nehmen Sie mit!

Innovatives Denken und Handeln!

Y Sie erweitern ihre Formulierungen.

Y Sie bauen ihre Argumentationsketten
aus.

V' Sie greifen nach neuen Kunden-
gruppen.

V' Sie reflektieren ihr Starken und
Schwachen.

waéren Sie nicht da, wo Sie heute sind.

Erarbeiten Sie sich zuséatzliche Méglich-
keiten neue Kunden fir ihre Produkte zu
begeistern. Erweitern Sie ihr Potenzial.

Gerade im Vertrieb ist es existenziell auf
dem Laufenden zu bleiben, sich fir
gesellschaftliche Entwicklungen zu
interessieren und seinen Zugang zu neuen
Kundengruppe stets offen zu halten.

Das bedeutet in erster Linie: bauen Sie auf
ihre Vertriebspersonlichkeit auf und
erweitern diese. Denn es geht nicht
darum, das Rad neu zu erfinden sondern
es den neuen Strassen anzupassen.

Damit beschaftigen wir uns!
Authentisch umsetzbar

V" Zuversichtliche Kommunikation mit
neuen Formulierungen

¥ Wahrnehmung aus verschiedenen
Blickwinkeln

Y Unterschiedliche Formen der Priasenz

V" Umsetzung: Authentische Ubung fr
den Berufsalltag

Und so kommen Sie ans Ziell
Training fur Kopf und Bauch

¥ Kommunikations- und Prasenztraining
aus dem Schauspiel

Y/Wahrnehmung in der Improvisation



